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网络营销●微营销●O2O模式●外贸电商                                 让传统企业插上互联网的翅膀


新营销 新变革

传统企业全网营销兵法解析总裁研讨会

2天1夜  震撼来袭

网络营销 微营销 O2O 外贸电商  借力全网营销利器  开展新营销变革

技术精英一对一咨询  实战导师一对多辅导  国内最实战 落地的全网营销系统

尊敬的​​_________            
当您的竞争对手在6亿多网民的全新市场上高速发展之时，您是否还在用低效的传统经营方式在红海中挣扎？企业如何利用互联网找到创新的商业模式?如何做好全网营销获取源源不断的订单？作为企业领导，您是否有以下渴望：
    您渴望您的销售业绩倍增， 爆发式增长吗？您渴望用很低的营销费用，快速打开市场吗？您渴望客户源源不断的找上门来，订单翻番吗？您渴望打造自己的自动赚钱机器， 有钱又有闲吗？您渴望通过互联网提升商业模式和营销模式，重构企业生态和快速发展轨道吗？
    如果，上述问题正是您目前渴望的目标，那么，诚邀参加为您量身设计的“新营销新变革之传统企业全网营销兵法解析总裁研讨会”，帮助您迅速构建威力巨大的新营销利器，优雅拥抱互联网。


1. 快落地：课程实战实操、现场剖析、现场咨询，帮助企业全网营销快速启动！

2. 建平台：立体打造PC互联网、移动互联网网站和商城平台，O2O系统平台、微营销功能平台，奠定全网营销的扎实基础！

3. 获商机：用搜索引擎优化技术，不花钱从百度、谷歌等搜索引擎获得大量商机！运用十大全网营销工具和策略，多快好省引客流、塑品牌、强转化！

4. 搭系统：PC互联网、移动互联网、地面人联网，三者渠道不再各自为政, 实现三网合一，自动运转！

5. 促升级：互联网思维修炼、商业模式升级、用互联网重构企业生态，优雅拥抱互联网！



企业全网营销兵法解析研讨会

导师团介绍（网络营销/微营销/O2O/外贸电商）
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	【资深全网营销专家：潘勇导师】
中国电子商务协会产业链营销发展中心副主任；百行万企网络营销推进工程秘书长；
国联资源网副总裁；2013年度十大网络营销实战专家；
企业网络营销的实战践行者和组织者，真正来自一线、耕耘于一线，
其丰富经验均源自日常的亲身工作。
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	【：王海丰导师】 “微营销武侠派讲师第一人”
国联资源网微营销事业部总经理；2013年度十大网络营销推广实战师。

中国电子商务协会百行万企网络营销推进工程特聘专家

擅长：整合营销策划、新闻营销、数据库营销、博客营销、微博营销、百度推广、病毒式营销、视频营销、二维码营销、微信营销、淘宝营销、LBS营销、O2O营销以及各种互联网及移动互联网推广！ 成功案例：橡果国际、28商机网、永和大王、汉皇科技、味千拉面、小肥羊、花舍咖啡、清新涂料等多个知名企业。
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	【资深全网营销专家：陈晖导师】

中国电子商务协会百行万企网络营销推进工程特聘专家；国联资源网特聘讲师
中国电子商务协会产业链营销发展中心网络信息部主任；

曾任职于：慧聪网研究院、北京商业机械研究所，对于化工、汽配、食品、制药、电子、电气等行业有深入的研究
擅长：网络营销趋势研究，网络营销运营管理，网络营销6S体系，工业企业网络营销策略。
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	【资深全网营销专家：夏雪峰导师】
中国电子商务协会金牌讲师；百行万企工程特邀O2O专家； 

中欧国际贸易发展中心 执行总监；网络营销、微营销实战专家；

《微信营销应该这样做》、《二维码营销应该这样做》作者；

培训企业：中国机械工业集团有限公司，沈阳机床集团，同达矿山机械制造有限公司，山东圣丰种业集团，Sign In China（中国标识网），旺旺集团，周大福珠宝等多家知名企业。
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	 【资深全网营销专家：沈澈导师】 
中国电子商务协会百行万企网络营销推进工程特聘讲师；新媒体营销专家
全网营销策划及实战顾问；国联资源网 金牌讲师；国联资源网 搜索引擎营销部 总监
擅长领域：企业O2O全网营销构架师、新媒体营销活动策划、搜索引擎优化排名、搜索引擎竞价策略
培训企业：联想集团、招商银行、旺旺集团、稻香村、伊美尔集团、圣丰种业、F团、聚实惠、中国三农网、澳贝化工、汉斯达五金等多个知名企业。
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	【资深全网营销专家：刘志同导师】
国家工信部认证的网络营销工程师、中国电子商务协会网络营销特聘讲师、

国联资源网微营销事业部高级经理

擅长：网络整合营销策划、社会化媒体营销、营销策划方案、数据分析、移动互联网营销、 微信营销、微博营销、品牌营销、病毒营销、事件营销、微营销策划专家

成功案例：山东格瑞德集团、北起意欧替起重机、俏十岁面膜、古城香业、美的商用厨房、津门六大家等多个知名企业及团体。 




2011年起，我们已走入了全国95个行业12700多家企业！

2015年1月

   传统企业全网营销兵法解析总裁研讨会 排期及安排

	序列
	名称
	时间及安排
	地点
	参加(√)

	1
	传统企业全网营销兵法解析总裁研讨会
	2015年1月10日-11日
	北京
	

	2
	传统企业全网营销兵法解析总裁研讨会
	2015年1月24日-25日
	杭州
	

	会议安排
	会议议程
	会议议题

	会议第一天9:00—17:00
	研讨会正式模块
	互联网趋势、互联网思维、营销型网站建设、搜索引擎营销。

	会议第一天晚上19:00—21:30
	总裁沙龙
	商业模式探讨、行业案例分析、精准需求解析、互动交流，主讲导师现场诊断分析学员企业全网现状，一对一互动解析企业全网推进方式方法。

	会议第二天9:00—17:00
	研讨会正式模块
	电商平台搭建、第三方平台运营、团队运营管理、微营销。


报 名 回 执 表
	企业名称
	
	法人代表
	

	学员姓名
	性 别
	职 务
	电 话
	手 机
	Q Q

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	相关费用：

□套餐1：每家企业3880元，副总级以上领导带队研讨学习名额3个，非副总级以上领导带队研讨学习名额2个；

□套餐2：每家企业6880元，包含以下服务：A学习名额（三个），B企业产品展台（一个），C易拉宝展示（两个，企业自备）

，D会务组协助派发资料及扫码。

□套餐3：每家企业15880元，包含以下服务：A资深项目顾问到贵司深度解析全网战略布局，全网战术推广，B定制版企业

全网营销现状分析诊断报告及互联网化解决方案一份，C课程现场展台（一个），D现场易拉宝展示（两个，企业自备）

，E会务组协助派发资料及扫码，F学习名额（三个）。



	费用总计
	  万       仟       佰       拾       元整   (¥:          )

	住宿人数
	
	预定间数
	
	入住日期
	月      日

	汇款信息：

户  名：北京国联视讯信息技术股份有限公司

开户行：北京银行北洼路支行

帐  号：010 9030 7400 1201 0908 3246
	备注：

研讨期间，参会代表食宿自理，会务组提供就餐地点选择


	 甲方签章:

 经 办 人:

 日    期:       年       月       日
	 乙方签章:北京国联视讯信息技术股份有限公司

 经 办 人: 张建国

 日    期:      年      月      日


联系方式：010-51544744             传真：010-51544744

参加研讨会学习,您能够获得什么？








趋势分析：


全网营销已是企业发展的不二选择。


互联网思维：


用户驱动产品、快速迭代思维、免费/增值服务、用户体验思维。


移动互联网思维5F理论：


碎片化、快人一步、第一思维、焦点思维、粉丝思维。


新营销思维：


（1）SICAS：认知、兴趣、链接、行动（购买或消费）、分享，用户行业/消费触点变革及创意营销策划。


（2）MRP：营销资源计划，包括平台建设和营销推广，全网统一的CRM、支付系统、订单系统、大数据系统、O2O支撑体系等思维及工具认知。


互联网平台：


（1）营销型网站平台：打造自动成交的营销型企业网站，企业全网营销赚钱必备的六步法。








参加研讨会您将学到什么？（2天1夜研讨会正式模块）











  （2）垂直电商平台、商城类平台、自建App：  


   平台可行性分析、企业资源分析、平台的商 


   业模式、平台的盈利模式、平台的资本路径、


   平台的框架规划、平台的组织建议、O2O线


   上线下营销。


  （3）第三方平台：淘宝、天猫、京东、亚马


   逊、App等平台的运营与推广。�  （4）下一代平台展望


6、 全网推广策略与实战秘笈：


   营销型网站、移动微网站、微营销、视频、


   O2O、新闻、 病毒、二维码、深度App、搜索引擎优化策略（SEO）、优化关键词广告策


   略（SEM）；十大网络营销免费推广方法。


7、打造全网营销王牌推广和转化团队：�   经营计划与目标、团队构架，组织体系，人


   才甄选与培训，人员岗位配比、岗位职责、


   晋升途径、绩效考核等。


   








往届部分期次研讨会掠影





                   ——济宁国鸿石化 朱腾新先生感谢国联全网全体导师的精彩课程授课和对我们网站的认真指导，真正意义上体会到电子商务的重要性，也给了我们正准备上市的企业，指出了电子商务的新思路，感谢你们！


——山东双一集团 姚建美


感谢国联带给我们两天一夜生动的课堂知识，大大的丰富了我对营销的理解，丰富了自己对网络的认识，也让自己看到自身的不足与公司的不足，国联让我看到了解决公司困境的钥匙，感谢国联这样一个优秀的团队、老师与助教！


——山东泰安恒丰轴承有限公司 副总经理 王全盛


这种深度研讨正是我们所需要的，由于不懂网络，所以花了很多推广费也不见回报，很郁闷，怎么就没效果呢？ 通过这个学习，网站各方面的问题都得到了改善，而且业务也有了几倍的增加，很感谢国联以及付出的各位老师！ 希望此课程越来越精彩！


——上海长金环保科技有限公司 经理 李竟


电子商务是我们企业未来发展的主要方向，之前也了解过很多的电子商务公司，实用性不大，接触了国联全网营销后，对发展电子商务的思路更加的明朗化，我们现在也和国联合作了，国联人很亲切热情，每次的沟通和接触都带给我们一些新的互联网思路，希望国联在互联网行业发展的更大更强。


——沈阳新松机器人 品牌部 哈部长


说实话，在没有听国联课程之前，我对网销一直是不认可的，但是通过两天一夜的课程真正颠覆了我的思想，使我得到如下体会，概括为三舍三得： 一、舍去的是时间，扩展了空间； 二、舍去了体力，将得到的是财力； 三、舍去了一点财力，得到的是大智慧；








我们公司成立于1995年，是专业生产、销售涂料的企业，我们公司以前的网站，就是花两三千块钱来做的，网站在被收录后会有一些效果，但是不明显，很多客户都流失了。通过学习国联网络营销后，以很低成本投放关键词广告一个星期后就从网上盈利了，之后我们委托国联帮我们实施了整体网络营销项目，目前将近40%的订单和新客户来源于网上，客户范围由以前的华北地区扩展到全国各地。现在网站是我的重大资产，你就是出500万我也不卖！


——河北长乐涂料  米超  副总经理


在接触课程之前，我对网络的了解是非常有限的，甚至有一些抵触的。尤其是现在流行的微信，因为每次工作，开会以及朋友聚会，大家都会看微信，发朋友圈。我觉得这些东西太影响工作了。这次，接到王霞的邀请，本来是为了支持她的工作，来参加一下。听完课后，使我以前的观点都推翻了，原来微信这是个好东西，我们应该好好的利用它的。                                                  


——太原歌舞杂技团  谢峰 主任


感谢国联公司全体导师的精彩课程和认真的教导，使我真正懂得了电子商务的重要性、必要性和迫切性。他们是真正带我走上电子商务之路的领路人，我非常感谢你们，同时我也感谢冯正亮导师和王宁导师对我这几天的大力帮助，谢谢他们！


——山东矿机集团 电子商务部 宫超


    通过国联在杭州开设的全网营销研讨会让我们了解到网络营销的基础知识，并更深层次的学习了全网销售的知识点，比如推广如何省钱和费用的合理投入的方式方法。整个培训感觉还比较实用。希望再多些具体的操作方法和成功案例会更好


——浙江锦芳卫生用品有限公司 曹祝华先生





感谢国联全网全体导师的精彩课程授课和对我们网站的认真指导，真正意义上体会到电子商务的重要性，也给了我们正准备上市的企业，指出了电子商务的新思路，感谢你们！


——山东双一集团 姚建美


感谢国联带给我们两天一夜生动的课堂知识，大大的丰富了我对营销的理解，丰富了自己对网络的认识，也让自己看到自身的不足与公司的不足，国联让我看到了解决公司困境的钥匙，感谢国联这样一个优秀的团队、老师与助教！


——山东泰安恒丰轴承有限公司 副总经理 王全盛


这种深度研讨正是我们所需要的，由于不懂网络，所以花了很多推广费也不见回报，很郁闷，怎么就没效果呢？ 通过这个学习，网站各方面的问题都得到了改善，而且业务也有了几倍的增加，很感谢国联以及付出的各位老师！ 希望此课程越来越精彩！


——上海长金环保科技有限公司 经理 李竟


电子商务是我们企业未来发展的主要方向，之前也了解过很多的电子商务公司，实用性不大，接触了国联全网营销后，对发展电子商务的思路更加的明朗化，我们现在也和国联合作了，国联人很亲切热情，每次的沟通和接触都带给我们一些新的互联网思路，希望国联在互联网行业发展的更大更强。


——沈阳新松机器人 品牌部 哈部长








国联全网营销    官方网站：� HYPERLINK "http://www.ibiall.com" �www.ibiall.com�       官方微信：ibiqwyx









          我们是电子商务的从业者    我们是电子商务的推动者               1

